INVITACION

SEMINARIOS DE EFICIENCIA EMPRESARIAL

Se presentan los factores basicos empresariales, que aporten ejes de mejora en la gestién,
técnicas comerciales, oportunidades de negocio y nuevas tendencias en éCommerce, adap-
tadas al sector de las instalaciones

Una ponencia que te sorprenders, presentandote nuevos enfoques y herramientas que te
ayuden en tu negocio. Nos enfrentamos a nuevos desafios energéticos y digitales.

Los foctores clave para compatiry crocer en ol
soctor do la intalaciones. € dotarrollo profo-
sionaly dol negocio exigo una per:pectiva por
manent y renovacén contante. Lot puntos Princpales_téenicos, métodos y herra

principales del negoco para optimizar s resu mientas para aumentar a vnta ¥ ronto:
tadot y mejorar a entabildad, bidad comercial mejorando la gestién y

captacion do clontes. Lo dferenciacién
orientads 3l clente. Lo fidelzacén do
clentes un valor seguro. Lo stencién y o
Sorvcio como mejor reforencia.

EFICIENCIA DIGITAL en eCommerce - “sl FUTURO"
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NUEVA WES ECOMMERCE hitp//scommerce.gruposlectrostocks.com

DISFRUTA SUS VENTAJAS
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SEMINARIOS DE EFICIENCIA EMPRESARIAL
EVOLUCIONAR-MEJORAR-INNOVAR

EN BUSCA DEL EXITO

Grupo Elctro Stocks tins ol placer do Invitar
te al ciclo sobre las ltimas ten-
e e ora st i)
desarrollo_comercial y nuevas oportunidades
de negocio en la Eficiencia Empresarial en el
ot R
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SEMINARIO

LA EVOLUCION DE LA INSTALACION A LA GESTION ENERGETICA|

Claves para diigr o negocio haci el éxito en un nuevo contexto econémico y energético donde
e prevén importantes cambiosy oportunidades para o prfesionles s audaces.Los neves

los recursos, tener una estructura de costes correcta y mejorar la rentabildad. Puntos vtales para
a mejora de la competitividad.

FACTORES ESENCIALES DE MEJORA Y CRECIMIENTO
ncia empresarial
- R negocio
Anlisi e Ia situscién competitiva
- Siete consejos para el éxito

N AR DGR
Tabla de
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NUEVAS OFORTUNIDADES DE NEGOCIO
+ Oportunidades en un contexto ms eléctrico y digital
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CONQUISTAR - AMPLIAR - FIDELIZAR CARTERA DE CLIENTES

La venta nio es en s misma un objeivo, es a consecuenci del trabajo profesiona bien hecho y una buena

e R
para refor: dedicaciér

prop:
s de los téenicos

LA NUEVA ERA COMERCIAL
La empresa orientada al cliente

TECNICAS DE V

A
des comerciles

- Principales herramientas comerciales

ORGANIZACIGN COMERCIAL
- Organizacién doacciones comer
s oo v
entabi e
B e e ronaiaas

CUADRO DE BUENAS PRACTICAS COMERCIALES
El clente nuestro mejor comercial

EFICIENCIA DIGITAL en eCommerce
- el FUTURO

LA HERRAMIENTA CLAVE PARA EL INSTALADOR
EN LA NUEVA ERA DIGITAL

conecta getién de Ias compras, es una actividad productiva determinante para el in
talador que ahora toms evo impulo DIGITAL mas il y rentabl. Aqulias o
aue ya aplican nta con una nueva e imporiante vent

e spadars 8 mejras a gesin  Sontro del nagort, &n inea con s svances e venen

SITUACION DEL oCammerce EN LA NUEVA S RGD BisTAL
dencias sociales y nuevos habitos de com
Ereivtan sCommares on Evpein

APORTACIONES DEL eCommerce AL SECTOR DE LAS INSTALACIONES
Valor anadido mas alls de fa rentabilidad

NUEVA wab eCormmerce GRUPO ELECTRO STOCKS
Una herramienta de futu
Ventajos y prestacione
Caracterivticas de fancionamiento

BIENVENIDOS 4 LA REVOLUCION DIGITAL

COMPRA 24 h. 365 DIAS AL AR

Excl wwpw.y,mle'mm\e'hw—h Commerce es mucho mis que ura tiends onlne. s la
endian del punto de venta, con grandes ventaas. ¢ una nueva modsldad de compra que
rejora, I informacién, shoreo de tiempo, ibertad d orarie, dip m»md..a q. prod
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